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Un terzo degli scambi tra privati:
ecco il decalogo per non sbagliare

ATTENZIONE ALLE TRUFFE

irca la meta di compra-

vendite di auto usate in

Italia avviene fra privat,
un dato in decisa controtenden-
zarispetto aglialtri Paesi europei,
e gli con una predominanza dian-
nunci online. S$i tratta, secondo
AsConAuto, di una anomalia ita-
liana. Tra privati e tra partite IVA
e privati le vendite sono regolate
dal Codice civile e mancanole ga-
ranzie necessariamente fornite
dai venditori professionali. Oggi
le rilevazioni fatte sulle vendite
online dimostrano che su circa
420.000 auto pubblicate usate (sti-
ma da fonti varie per!’anno 2017)
oltre 130.000 sono pubblicate da
privati: pari al 33 per cento, cioe a
1/3 del mercato totale della offer-
ta di auto usate. Per questo moti-
vo € particolarmente importante
mettere a disposizione degli ac-
quirenti privati di auto usate un
vademecum, predisposto a cura
di Giorgio Boiani, vicepresidente
difAsConAuto, per evitare brutte

sorprese all'acquirente privato di
autousate.

1) Controllare che il venditore
sia in possesso di una regolare li-
cenza di vendita e non sia inter-
mediario di qualcuno: in questo
caso, infatti, il consumatore non
hadiritt.

2) 11 venditore professionista
hal'obbligo di legge di assicurare
all’acquirente 12 mesi di garan-
zia, mesi che diventano 24 rad-
doppiando nel momento in cui
non si consegnano documenti at-
testantilagaranziadi 12 mesi.

3) Evitare sempre diacquistare
da un privato. Se chi vende & un
privato, infatti, non sussiste ob-
bligo di legge per il venditore di
fornire garanzie e I'acquirente, a
vendita perfezionata, non puo
avanzare pretese o avere rivalse
dialcuntipo.

4) Non dare nessun acconto in
denaro a venditori trovati online
che non dimostrino di avere, ol-

tre auna licenza per la loro attivi-
ta, una sede fisica nella quale tro-
vare l'auto di cui e pubblicata la
inserzione perla vendita.

5) Verificare subito, in caso di
lontananza geografica del luogo,
che il venditore sia attivo attra-
verso un immediato controllo te-
lefonico in modo da fare una pri-
ma verifica sulla esistenza del
venditore e dell’auto scelta. Suc-
cede frequentemente che tutte le
informazionifornite online siano
false.

6) Assicurarsi che all’atto della
consegna dell’auto usata acqui-
stata sia consegnata anche la in-
formativa sulla modalita di ga-
ranzia scelta dal venditore: certi-
ficazione, garanzia della casa au-
tomobilistica, garanzia terza di
assicurazionie cosivia.

7) Non ritirare I'auto acquista-
ta usata senza avere in mano il
permessino di vendita rilasciato
dalla motorizzazione. Infatti, po-
trebbe darsiil caso chel’autoven-

duta abbia vizi fiscali occulti e
che sia interdetto il passaggio di
proprieta.

8) Fidarsi delle informazioni
sull’auto scelta rilasciate da ven-
ditori che dimostrino diaverealle
spalle una organizzazione strut-
turata almeno sufficiente a un
controllo tecnico sommario della
vettura venduta.

9) Privilegiare venditori che ri-
lascino documenti o certificazio-
ni che dimostrino nei fatti tecnici
la vita passata e residua dell’auto
in modo da avere, in caso di ac-
quisto di un’auto usata, una mag-
giore tranquillita rispetto al chilo-
metraggio dichiarato dal vendito-
Te.

10) Affidarsi preferibilmente a
una rete ufficiale di concessiona-
i o anetwork sicuri, che alll'inter-
no della propria rete associativa,
ha gia provveduto a fare una sele-
zione sia dei concessionarisia del
componentidel network degli au-
toriparatori in una logica di sicu-
racompetenza.
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